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1) Pembekal barang-barang aiskrim (mentor aiskrim)

2) Pembekal isi buah sejukbeku

3) Kedai borong

4) Pasar

5) Kedai buah



Key Activities

1) Buat aiskrim

2) R&D perisa aiskrim yang baru

3) Uruskan kedai

4) Uruskan pembelian bahan mentah

5) Buat pemasaran dan pengiklanan tentang aiskrim

Key Resources

1) Bangunan kedai

2) Peralatan dan mesin

3) Rak

4) Bahan mentah

5) Tenaga kerja

Cost Structure

1) Mesin popsicles yang mempunyai kos yang tinggi

2) Gaji pekerja

3) Utiliti

4) Kos bahan mentah yang semakin meningkat

Revenue Streams

1) Jualan aiskrim

2) Katering aiskrim

3) Event yang ditaja ** event untuk promosi produk asnaf oleh pihak zakat.

4) Jualan balik bahan mentah *jualan isi buah sejukbeku

5) Lawatan sambil belajar

Channels

1) Mulut ke mulut

2) Testimonials

3) Media sosial ( whatsapp group, facebook, Instagram,tiktok dll)

4) Event kerajaan

5) Ejen 

Value Propositions

1) Membekal aiskrim yang berkkhasiat , terdiri daripada buah-buahan 

2) Mengurangkan kadar gula dalam bancuhan

3) Menyediakan aiskrim buah yang mampu milik dengan rasa premium.

Customer Relationship

1) Menjaga kualiti

2) Boleh buat lawatan kilang – tunjuk cara proses aiskrim kepada pelanggan secara berkumpulan/ramai.

3) Aiskrim percuma dengan pembelian pada hari promosi.

Customer Segments

1) TARGET UMUR

-kanak-kanak berumur 7 tahun dan ke atas

- dewasa yang mengamalkan diet

-wargaemas 



2) Penduduk taman-taman perumahan

3) Koperasi sekolah

4) Pengunjung event kerajaan.
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