Key

\
Partners 4

PEMBANTU, MEDIA
SOSIAL, SERVIS
MENCUCI GAMBAR DAN
MENGHASILKAN ALBUM

Ke 4 J

Activities

P

PENGGAMBARAN,
EDITING, PENGHASILAN
PRODUK DAN SERAHAN

PRODUK PADA
PELANGGAN
Key u'
Resources [ ..': [
e
~~

KAMERA , KOMPUTER, IDEA
DAN MASA

Value
Proposition

—

HASIL YANG DIBERIKAN
KONSISTEN, KREATIVITI
MENGIKUT PEREDARAN
MASA DAN MENGIKUT
KEHENDAK PELANGGAN

Customer
Relationships rd
S —

PAKEJ PROMOSI ,
TESTEMONI PELANGGAN
DAN SERVIS YANG
MANTAP

Channels r—

WHATSAPP, FACEBOOK,
INSTAGRAM DAN TIKTOK

Customer ;
Segments

PELAJAR , PENDUDUK
SETEMPAT, PELANGGAN
DARI MEDIA SOSIAL DAN
BAKAL PENGANTIN

PERLUKAN SERVIS
FOTOGRAFI

Cost

Structure

KAMERA YANG DIBELI, KOS CUCI GAMBAR, SEWA KEDAI,
BIL- BIL UTILITI , BIL BULANAN PROGRAM EDITING DAN

KOS PROMOSI SECARA TALIAN

Revenue
Streams

<7

PENGHASILAN GAMBAR YANG MENARIK , STUDIO
FOTOGRAFI DAN CONTOH HASIL SERVIS YANG TELAH

DIBERIKAN




